
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
 

    

    

    

※切り取らずにこのままＦＡＸしてください。※切り取らずにこのままＦＡＸしてください。※切り取らずにこのままＦＡＸしてください。※切り取らずにこのままＦＡＸしてください。    

            

６／８（水）開催「顧客満足を実現する！個性心理学」セミナー受講申込書  

 

笠岡笠岡笠岡笠岡商工会議所商工会議所商工会議所商工会議所    行行行行    (FAX(FAX(FAX(FAX    0860860860865555----62626262----3730373037303730))))    

事業所名事業所名事業所名事業所名    

    

所所所所    在在在在    地地地地    

〒〒〒〒        ----    

ＴＥＬＴＥＬＴＥＬＴＥＬ    

    

ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ    

    

受受受受    講講講講    者者者者    

   

※ご記入いただいた個人情報につきましては、本講座開催における本人確認、参加者申込書作成及び講習会に関する連絡の目的のみ使用致します。 

 

 

■■■■    日日日日        時時時時    平成２平成２平成２平成２８８８８年年年年 ６月８日（水）１１１１４４４４：：：：０００００～０～０～０～１６１６１６１６：：：：００００００００    

 

■■■■    場場場場        所所所所    サンライフ笠岡サンライフ笠岡サンライフ笠岡サンライフ笠岡    ２階２階２階２階    第一研修室第一研修室第一研修室第一研修室（（（（笠岡笠岡笠岡笠岡市市市市十一番町１６－２十一番町１６－２十一番町１６－２十一番町１６－２））））    

■■■■    受受受受    講講講講    料料料料    無無無無    料料料料    

■■■■    定定定定        員員員員    ５５５５０名０名０名０名（（（（定員になり次第、締め切らさせていただきます。定員になり次第、締め切らさせていただきます。定員になり次第、締め切らさせていただきます。定員になり次第、締め切らさせていただきます。））））    

■■■■    申込方法申込方法申込方法申込方法    下記申込書に必要事項をご記入の下記申込書に必要事項をご記入の下記申込書に必要事項をご記入の下記申込書に必要事項をご記入の上上上上、、、、    ＴＥＬまたはＦＡＸにて、お申し込み下さい。ＴＥＬまたはＦＡＸにて、お申し込み下さい。ＴＥＬまたはＦＡＸにて、お申し込み下さい。ＴＥＬまたはＦＡＸにて、お申し込み下さい。    

■■■■    お問合せお問合せお問合せお問合せ    笠岡笠岡笠岡笠岡商工会議所商工会議所商工会議所商工会議所（ＴＥＬ（ＴＥＬ（ＴＥＬ（ＴＥＬ    ０８６０８６０８６０８６５５５５－－－－６３６３６３６３－－－－１１５１１１５１１１５１１１５１    ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ    ０８６０８６０８６０８６５５５５－－－－６２６２６２６２－－－－３７３０３７３０３７３０３７３０））））    

    

【主催】【主催】【主催】【主催】笠岡笠岡笠岡笠岡商工会議所商工会議所商工会議所商工会議所    笠岡笠岡笠岡笠岡中小企業相談所【中小企業相談所【中小企業相談所【中小企業相談所【共催】共催】共催】共催】公益社団法人公益社団法人公益社団法人公益社団法人    井笠井笠井笠井笠法人会法人会法人会法人会    

≪≪≪≪講講講講    師師師師≫≫≫≫    

株式会社ディビーナ 代表取締役 

イメージコンサルタント・個性心理学認定講師 

福田

ふ く だ

 紘子

ひ ろ こ

 氏 

≪プロフィール≫ 

大阪府出身。医学部の受験に失敗し、就職活動を行うが100社以上の面

接に落ちる。その後、独自に採用される方法を研究して、次々に試してい

く。結果的に金融大手一部上場企業に就職。退職後、外見心理に興味を持

ち、2006年、イメージコンサルティングに出会い、資格を取得。2015年、 

個性心理学の弦本將裕氏に師事し、認定講師となる。 

≪主な講座内容≫≪主な講座内容≫≪主な講座内容≫≪主な講座内容≫    

◎◎◎◎    人間関係の秘法「個性心理学」とは？人間関係の秘法「個性心理学」とは？人間関係の秘法「個性心理学」とは？人間関係の秘法「個性心理学」とは？    

◎◎◎◎    自分の個性を知っていますか？自分の個性を知っていますか？自分の個性を知っていますか？自分の個性を知っていますか？    

◎◎◎◎    ３分類によるコミュニケーションの取り方の違い３分類によるコミュニケーションの取り方の違い３分類によるコミュニケーションの取り方の違い３分類によるコミュニケーションの取り方の違い    

◎◎◎◎    店舗ではどのよ店舗ではどのよ店舗ではどのよ店舗ではどのように活用されているのか（事例集）他うに活用されているのか（事例集）他うに活用されているのか（事例集）他うに活用されているのか（事例集）他    

 

    

◎◎◎◎    お店・会社の売り上げを３倍以上に上げたい経営者お店・会社の売り上げを３倍以上に上げたい経営者お店・会社の売り上げを３倍以上に上げたい経営者お店・会社の売り上げを３倍以上に上げたい経営者    

◎◎◎◎    顧客満足を上げてリピート率を３倍にアップしたい顧客満足を上げてリピート率を３倍にアップしたい顧客満足を上げてリピート率を３倍にアップしたい顧客満足を上げてリピート率を３倍にアップしたい    

◎◎◎◎    自分の個性を活かして更にビジネスチャンスを掴みたい自分の個性を活かして更にビジネスチャンスを掴みたい自分の個性を活かして更にビジネスチャンスを掴みたい自分の個性を活かして更にビジネスチャンスを掴みたい    

◎◎◎◎    人間関係にストレスを感じているが解消方法が見つからない人間関係にストレスを感じているが解消方法が見つからない人間関係にストレスを感じているが解消方法が見つからない人間関係にストレスを感じているが解消方法が見つからない    

 

 

◎◎◎◎    自分の見た目への意識が変わり知らない自分を発見できる。自分の見た目への意識が変わり知らない自分を発見できる。自分の見た目への意識が変わり知らない自分を発見できる。自分の見た目への意識が変わり知らない自分を発見できる。    

◎◎◎◎    経営目標達成の適材適所がわかり生産性・効率が上がる。経営目標達成の適材適所がわかり生産性・効率が上がる。経営目標達成の適材適所がわかり生産性・効率が上がる。経営目標達成の適材適所がわかり生産性・効率が上がる。    

◎◎◎◎    人間関係のストレスや悩みが解消し前向きな気持ちになれる人間関係のストレスや悩みが解消し前向きな気持ちになれる人間関係のストレスや悩みが解消し前向きな気持ちになれる人間関係のストレスや悩みが解消し前向きな気持ちになれる。。。。 

～～～～個性心理学個性心理学個性心理学個性心理学とはとはとはとは？？？？～～～～    

個性心理学とは個性心理学とは個性心理学とは個性心理学とは…………個性心理学研究所により、世界で初めて人間の個性心理学研究所により、世界で初めて人間の個性心理学研究所により、世界で初めて人間の個性心理学研究所により、世界で初めて人間の    

個性を動物のキャラクターにあてはめることで、誰にでもわかる個性を動物のキャラクターにあてはめることで、誰にでもわかる個性を動物のキャラクターにあてはめることで、誰にでもわかる個性を動物のキャラクターにあてはめることで、誰にでもわかる、、、、    

イメージイメージイメージイメージ心理学として体系化されたコミュニケーションツールです。心理学として体系化されたコミュニケーションツールです。心理学として体系化されたコミュニケーションツールです。心理学として体系化されたコミュニケーションツールです。    


